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DICAS PARA SUA EMPRESA

Como definir o preco de venda de um produto ou seigo
A empresa deve diminuir custos diretos e despésas fara
oferecer um preco competitivo no mercado.

A definicho do preco adequado de venda de
produto/servico junto ao mercado depende do eqoiléntre
0 preco de mercado e o valor calculado, em fung@osdus
custos e despesas.
O valor deve cobrir o custo direto da
mercadoria/produto/servico, somado as despesaéveaie
fixas proporcionais. Além disso, deve gerar luégoito. Para
definir o preco de venda de um produto e/ou servico
empresario deve considerar dois aspectos: 0 mdécacio
(externo) e o financeiro (interno).
Aspecto mercadolégico

Pelo aspecto mercadolégico, o preco de venda destad
proximo do praticado pelos concorrentes diretosrggma
categoria de produto e qualidade. Fatores comoeximkento
da marca, tempo de mercado, volume de vendas
conquistado e agressividade da concorréncia tanexéncem
influéncia direta sobre o valor do produto.
Aspecto financeiro

No caso do aspecto financeiro, o preco de vendardeobrir
0 custo direto da mercadoria/produto/servico vemdids
despesas variaveis (por exemplo, comissdes de derald, as
despesas fixas (como aluguel, agua, luz, telekaiérios, pro-
labore). O saldo restante sera o lucro liquido.

Equilibrio

Se o preco ditado pelo mercado for menor que orgramo a
partir dos custos internos da empresa, 0 empresiave
refazer os célculos financeiros para avaliar aildde da
sua pratica. Em outras palavras, para equilibragrego de
venda, a empresa deve diminuir custos diretos,edaspfixas
ou ainda aceitar um lucro liquido menor.

Calculando precos

Para calcular a previsao de vendas de produtos/ssyva
empresa deve seguir algumas alternativas:

e Com base nas informacdes internas, analisar
comportamento das vendas realizadas em um detemnin
periodo e projeta-la para o mesmo periodo seguitiggins
aspectos podem interferir nessa proje¢éo, Comooc@Ttes,
novos produtos, novos habitos dos consumidoreseat@y
especiais, tais como festas, Olimpiadas, eleicGepa do
Mundo etc.;

e Por meio de pesquisas de mercado, realizar undesta
demanda de mercadorias/produtos/servicos que poderi
atendida pela empresa. Variaveis externas como lqgimy
atividade econbmica, situacdo politica, nivel dedee e
emprego, concorréncia, novos produtos etc., devem
consideradas.
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COMUNICADO A CLIENTES:

= Neste més, estamos promovendo 0 reajuste angg
honorérios. O percentual utilizado foi baseadoind&es que
medem a inflagdo do periodo, na demanda de serd&oada
empresa e considerando o atual momento da econdor
pais. Essa alteracdo se torna necessaria em virded
reajustes: salariais, Energia Elétrica, Telefohterial de
Escritério, Combustivel, etc...

As grandes mudancgas impostas pelos Orgdos Govantais
estdo fazendo com que cada vez mais a mdo de abra
Empresa Contabil utiliza seja melhor qualificada, qoe
representa um custo maior para o Escritorio. Néscamos 3
disposi¢éo de todos os Clientes para qualquerresaigento
sobre os valores langados no Demonstrativo de ¥slda NR

Contébil
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No dia 29/06/2018 havera
Festa “Junina na NR Contabil”.
Durante todo o dia, serao
servidos comes e bebes tipicog
aos Clientes que m

comparecerem ao Escritorio.
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& Jogos do Brasil na Copa do Mundo:
A Empresa estara fechada em:

22/06 — Periodo da manha
27/06 — A partir das 14:00 horas

Se houver outros jogos, a programacao sera
realizada durante a semana e informada através
e-mail.
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CLIENTE, CONTE COM O ESCRITORIO. SEMPRE!

@ (19) 3425-1488
Site: www.nrecontabil.com.br
E-mail: nr@nrecontabil.com.br
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HORARIO DE ATENDIMENTO DO ESCRITORIO:
DE SEGUNDA A SEXTA — FEIRA
DAS 08:00 AS 11:30 E DAS 13:00 AS 17:30h

@ NR Contabil

Servico com qualidade
€ 0 nosso Objetivo




